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读书会小记
如释重负。是 2018 年 8 月 25 日的下午

读书会结束之后，应该说圆满，至少不遗
憾。与会的朋友建了一个群，超过 50 个人
了。会议室的座位有限，室外也坐了不少迟
来的朋友。过后才知道，有不少朋友跑到老
钢厂，院子太大了，绕来绕去，就是找不到左
右客读吧的具体位置，一“生气”，拂袖而
去。对这些朋友，我要真诚地道一声：“抱
歉！”曲径通幽，也可能通到迷谷。妙在，这
可能就是禅——启示、提示、警示人生，人在
旅途：“有心栽花花不开，无意插柳柳成荫。”

读书会，总是个会，总得有人与会吧？
会，“人云”也——人像云一样聚集，那才叫

“会”！那“云”从哪里来呢？时常云涌峰
峦，那是云情爆发前的热身酝酿，是为雨意
的滂沱淋漓而预备的，动不得，也请不来，只
能望云兴叹。

手机微信时代，互联网、朋友圈，扩散信
息是很容易的。我发布了几次读书会信息，
所幸不少朋友分享了我的信息。很快就有信
息反馈，多半还是老朋友的，多半的反馈是：
我出国了；我在外地……当然，更多的朋友没

有反馈、没有声息，点赞的虽
然很多，却也只是点赞而
已。有的朋友留言：“我能去
吗？”“有座位吗？”“读书会有
门槛吗？”我赶快回复：“能。”

“有。”我老实回答，门槛是有
的，就两个：一、热爱读书或写作；二、喜
爱或欣赏孔明散文。

应该说这个门槛不高，但也不低，
肯定会把一些朋友挡在门外。读书
会，顾名思义，一个是“读”，一个是

“书”。“书”是拙作《书中最相思》，“读”
得与拙作有关，起码对拙文有所涉猎。
读书会不是研讨会，研讨会上受邀请
的名家、专家，未必阅读、欣赏所“研
讨”的作品，更别指望他们喜爱；读书
会不是首发式，首发式重在“发”，就
是把出书的信息发布出去，发布者当
然希望受众喜欢，遗憾的是多半的“希
望”等同一厢情愿；读书会不是给娃办婚典、
过满月，欠了人情就得来，出席是见证，更是
随喜。读书会来的，一定是读书人，一定得

有文学情怀，一定会对图书和作者有自己的
爱好和选择。读书会之门虽然敞开无阻，但
这门一定不是人情门、名利门，而是志同道

合门、心灵交流门。
当我步入读书会场时，

我的心已经泰然自乐了。
扫视会场，陌生的面孔居
多，但我真想去吻一下每一
张脸。他（她）们或许也在

扫视（应该是审视）我的脸，我不知道他
们正在想什么，他们也不知道我正在想
什么。现在，我可以坦白，我当时心里这
样想：在座的与我都是神交，所以在我眼
里，他们都是神仙，这个读书会也就是神
仙会。神仙是潇洒的，就像云一样聚，就
像云一样散。会前，他们从天而降；会
后，他们又不辞而别。来无影，去无踪，
他们不是神仙吗？

此次读书会，有几位朋友给力，姓
名不具，都留在心里。

感谢杨乾坤先生现场点评我的《书中
最相思》。“人生七十古来稀”。他已七十

一了，不但与会，而且是有备而来，手里拿着一
沓厚厚的稿子。他的点评，如四两拨千斤。

感谢《书中最相思》的责任编辑彭莘女

士，她的谈吐，她的敏捷，她的真诚，她的优
雅，给读书会增色不少，也给与会朋友的心
里留下了古香古色与古典之美。

感谢左文女士，她朗读了我的散文《在
读书的地方》，声音舒缓得像幽谷流水，有洗
耳之美，读出了原文的原汁原味，使与会听
众的脸上有了如莲的喜悦。

再次感谢主持人王鸿雁女士，她的主持，
她的问，像蜻蜓点水，点到为止，又那么得体、
到位，我看见座中有人向她竖起大拇指。她
朗读我散文《秋感》的时候，我的眼睛湿润了。

感谢蓝田文友白玉稳先生，他不但在会
上解读我的《书中最相思》——由于精彩，所
以被喝彩，而且会后又发了篇《今天最相
思》，点击率很快过千。

最后，感谢左右客的老板李建森先
生。他是老朋友，更是知音朋友。在读书
会结束的时候，他的演讲使神仙会回归现
场，鼓掌声却如同天籁，使我有了恍若隔
世感。他对我散文的盛赞，是云上的招
手，使我有了心灵的感动
与创作的冲动。 □孔明 文坛快讯

书就在睡觉的床上、吃饭的
桌前、写字的柜边，也无时不在回
家的车上、旅行的背囊，沉思打
盹、小憩迷糊的间隙。小的地方，
有一本至数本，空间稍微宽展的
有一堆甚至一摞。垛子整齐成砖，堆子散
乱无形。任何时候的任何地点，都少不了
它的存在和陪伴。

这种生活和人生状态，有好些年月
了。遵从日月天地往复轮回的规律，一年
一年地坚持下来，像痼疾一样，病入膏肓。
就像自己为自己设定的一场马拉松比赛，
沿着一条没有回头、没有终点的单行道，一
直奔跑在遥远的路上。好比一棵大树，把
根深深地扎进地层之中，又无限不断地向
下延伸，只为汲取大地深处的养分，深信根
有多深，树就会有多大。

你完全可以料想一个痴迷书字的狂人状
态和生活节奏。无书的日子，寡淡而无味，就
像那种没有调料和油水的菜饭，只适合自己
享用。一天走来的时间，那么徒劳空荡，还夹
杂着许多说不出的惆怅，像被谁偷走了耿耿
于怀的念想，抽空了心里流淌的那股清泓。
如果真的因为一时的粗心，忘了这样的系
带，一路的行走，便是无尽的茫然空旷，总为
自己心灵深处的那本“真经”没有如愿以偿，
深深歉疚。还会想方设法临时弄些文本，做
力所能及的弥补，以此安慰千复百回的纠
结。书对我而言，就像维持和滋养生命的甘
泉润水，或充饥饱肚的白米细面。一本书，
大到立题、选材、立意；中至故事、人物、情
节、情绪；小及修辞、用句，如粒粒珍珠细雨，

喷泉瀑布洒落心里，浸润骨髓，抵达灵魂。
自然，除了钟情于书，笔纸这对孪生姐

妹，也是生活之中，必不可少的伴驾和强大
精良的装备，三者形影不离地厮守着，早已
固化成持久友好同盟。那本正在阅读的
书，被放成了“人”字形状，纸就夹在书中，
笔也躺在纸页的心里，时刻等待我的又一
次书写，构成一道“三足鼎立”的私人化格
局。睡觉时，一书、一报、一纸和一笔恭候
左右。阅读带来的兴意，总会煽动心灵深
处的感触，灵心一动，奋力码字。把世界纳
入胸怀，万物尽收眼底。行走的物象，幻化
的星空，浮生的往事，不舍的旧情前缘，都
在字阵掀起的浪花里汹涌于脑海，从心际
跳动出嘎嘎作响的字符。就为记录一段故
事，抒发胸臆情怀，描叙夏花秋月，托物言
志咏史，凭吊先贤巨擘，寄托哀思乡愁，温
润肝肠肺腑。所有的感受体验如火山迸
发，奔涌而出，一行一行，一堆一堆，整齐而
散乱，繁密而流利，像黑黑的蚂蚁，涌涌挤
挤地爬满了纸笺，跟梅筛月影后的松散疏
离，或和泪书就，或啼血挥洒，把心里珍藏
的粒粒珍珠，精描细选，打光刨亮，连缀成
串，信马由缰地走进自己的江湖。一个通宵
后，白森森的纸笺上，又有了自己孕育出的

“新孩子”。一段一段地诵读，一字一句地斟
酌，一页一页地修改，如数家珍地呵护。

每一晚，是读书写字把我送
进甜甜的梦乡。而读一本好书
的感觉，真是妙不可言。心被无
端俘获而去，执着于每一个场景
画面，揣测着人物的结局、命运，

替主人公的沉浮纠结，也为书页流淌的真
情，映射的智慧和深邃叫绝。像一场自己
做主角的精神恋爱，不能自拔地投入其
中，在书营造的场景和描绘的氛围表演
里，细嚼慢咽、揣摩推敲。天籁的宁静，常
常让我忽略或淡忘所有物象的行走，月光常
常悄悄地钻进窗棂，游曳身侧。心灵的空间
就那么狭窄，只容一本书的畅游和书中故
事、人物的出出进进。偶尔也会扫一眼远处
的弯月，给些许微微致意，像不经意间心和
天地默契的对话，借机整理困怠的精力和专
注过渡的情绪。起风了，树叶哗哗啦啦着，
是夏夜的又一声声响，再次把我摇醒，书
就在枕边陪伴，编过码的纸笺纷乱如雪，
捡起来，贴在脸颊，深深地呼吸，惬意的
字香又一次扑鼻而来。 □文锁勤

新书讯

曹氏父子与建安文学，是中国
文学史上瑰丽璀璨的重要一页，也
是经久不衰的一段文坛佳话，虽然
已有不少史料典籍和与之相关的
文艺作品，但赋予它新的历史观，
并以饱满的热情、强有力的驾驭、
足够的笔力来展现的文学作品，还
是凤毛麟角。在人们热切的期盼
中，张兴海的这部长篇历史小说近
日由陕西人民出版社出版发行。

这本书沿袭了张兴海前作《圣

哲老子》的格调和品位，规模恢弘、
思想深邃、文字考究，是作者经过
精心准备、细致下笔、多年打磨，才
得以面世的。著名评论家李星在
序言中说：“以当代理性眼光，以信
史《三国志》为依据，杂以稗官野史，
在诗文作品、父子家庭、妻妾床帏与
士人关系中，塑造了一个具有空前
思想深度的曹操形象。此书的文本
价值不仅在于对《三国演义》的美学
超越，还在于对‘建安文学’现象的
历史演绎和全新透视，揭示了在‘王
纲解纽’的社会时局动荡和军阀权
力高压之下士大夫们的沉沦和坚
守、背叛与忠诚，在对无限制的权势
拷问的同时，也拷问了人性的卑微
与阴暗。应当说，作品的文化含量
是非常可观，值得称道的。”

“建安风骨”已经是一种令人心
向往之的千古绝唱，三曹、七子、一
蔡以及乱世中众多的士子们，他们
的灵魂与心性，潜藏着高贵的精神
禀赋，氤氲着一种被称作气节的人
格素质，具有强烈的时代性和传承
性，必然激荡着当今文人雅士知识
分子的情怀，让他们不断得到鞭策
和检视。此书对今天的现实社会恰
好是一个观照，社会时势与个人命
运，权势恣肆与风骨气节，演绎的故
事还在继续，文明社会正是在这种
矛盾的衍化中得
以推进。 □民欣
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书 字 的 江 湖

共享车位
魏寅/图 卉菁/文

“ 停 车 难 ”是
诸 多 车 主 面 临 的
切 身 问 题 。 在 有
的社区，业主通过
建立微信群，主动
分 享 自 己 不 停 的
车位，有效缓解了

“ 停 车 难 ”矛 盾 。
从“抢车位”到“让
车 位 ”，“ 共 享 车
位”项目的开展，
不 仅 大 大 提 高 了
小 区 车 位 的 使 用
率，也营造了互帮
互助、文明礼让的
社区氛围。

漫 评

□史奉楚
黑龙江哈尔滨市民朱晓明和家人到银行购买理

财产品,总共投资 840 万元,最后却成了保险。工作人
员介绍,朱晓明买的 5 年缴费期的产品的确是终身的,
不能在交满5年保费之后退还本金。如果想要拿到全部
的本金,只有一个前提条件,那就是她去世,否则只能取出

一部分。如果现在终止合同,本金会亏损很多。
理财产品和保险产品完全是两个概念,即

便是兼具理财功能的保险产品,也与纯粹的理
财产品有所区别。尤其是,两种产品对消费者
带来的影响非常之大。因而,涉事经营者理当
给消费者一个说法,监管部门也应及时介入,查
处此类混淆视听,侵害消费者权益的欺诈行为。

随着金融业高度发展以及人们理财、投
保观念的提升,很多银行销售起自有理财产
品或代销理财产品或者保险产品。但如前
所述,存款、理财、保险这三类产品有本质区
别,并直接影响到消费者的权利义务和风险
承受能力。如存款收益很低,但基本上没有
风险,理财产品收益较高,但存在较大亏损风

险,保险则以发生相应的保险事故为兑付条件。
理财变保险得有明确说法。当然,这并不是说

保险产品一定比理财产品差,而是说商家推荐产品时,
必须尊重消费者的知情权和选择权,不能以假乱真、指
鹿为马,更不能暗度陈仓。否则,权益受到侵害的消费
者,既有权以受到欺诈为由向商家索赔,又可以重大误
解为由解除合同,并要求商家赔偿损失。特别是,一旦
查实销售人员在推荐产品过程中有隐瞒真相、混淆是
非、误导消费者签订保险合同的行为,商家还有可能
承担赔偿责任。

值 得 注 意 的 是, 根 据 2017 年 颁 布 的《保 险 销 售
行为可回溯管理暂行办法》和《银行业金融机构销
售专区录音录像管理暂行规定》,经营者销售保险
和理财产品时应录音录像。虽然此事件中的消费
者是 2016 年购买的保险产品,但当时多数银行、保
险机构已实现了录音录像。涉事银行或监管部门
介入后,完全应该调取视频资料及其他证据,查清
是否存在欺诈消费者行为,进而有效维护消费者权
益,避免商家利用信息不对称不断给消费者挖坑,耍
理财变保险的花招。

推荐理财产品岂能暗度陈仓
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□扶青
近年来，家政市场供不应求，家政服务

员工资上涨较快，北上广等大中城市月嫂的
平均工资早已过万元。近日媒体调查指出，
当前月嫂准入门槛较低，只要参加培训就能
拿母婴护理证，甚至存在花钱买证的现象。

月嫂行业的需求提升，与家庭结构的变
动有关。但随着社会政策调整，出现了新的
问题，比如晚婚晚育盛行，老一辈看护的支持
方式，不得不面对老龄化的冲击，且伴随城市
化快速推进，年轻人和老人之间的地理区隔、
观念差别也在加大。对职业女性来讲，一旦
产假结束，最理想的方式是上班期间请人照
看孩子，在一些大中城市，这已是被普遍接受
的育婴方式。可以预见，伴随着家庭结构不
断优化和母婴家庭人群继续扩张，接下来月

嫂市场将只增不减，需要通过服务制度的完
善，进一步提高其规范性。

当前，消费者对月嫂的要求明显提高，除
了育儿、膳食搭配等服务，还希望他们掌握早
教、外语等技能。《2017年中国家政服务行业发
展报告》指出，目前全国家政服务业从业人员
2200多万人，但很多都是以城市下岗工人、进
城务工农民为主，文化程度相对较低。具体在
月嫂市场上，可以看到这一职业的归属感并
不高，基本以“60后、70后”的年龄为主，中介
公司招人难、留人难也成为一大难题。

职业归属感不强，反映在很多人心目中，

月嫂并不是一个“高大上”的职业，特别是从准
入门槛设置上，可以一窥它的含金量。2017年
中央电视台“3·15”晚会上，曝光月嫂证不用培
训就能拿到，牵出几家母婴服务协会，而他们
早已被民政部门确认为山寨社团。这是个相
当有代表性的例子，在许多地方，妇联、母婴
中心和月子会所，几乎都有推介“金牌月
嫂”，甚至中介公司本身也能做资格认证。
如此准入门槛，“月嫂证”不过是一张纸，不
需太多的知识和技能含量，也没有后续的成
就感和成长性，当真能吸引人吗？这一事实表
明，月嫂作为一种正当职业的氛围有所缺失。

而被称为世界级“家政服务员”
的菲佣，是一个很好的对比素材。
在菲律宾，劳务输出的“职业化”得
到极大重视。在教育培训上，不仅
有大量家政机构进行免费培训，更
是在高等学校开设了室内设计、服
装工艺、社区营养、食品工艺、家政
学、家庭生活与儿童开发等专业。通
过了这些培训，意味着进入了一个被
国家认可、法律保护的正当职业。这
里的启示是，提升月嫂专业形象，应该
积极引入“国标”认证。这方面，应该
重申育婴资格的准入机制，并且根据
不同的工作经历、服务技能等，进行
不同等级的认证，从而让月嫂成为一项受人
尊重的工作，激发起人们的职业归属感。

让月嫂成为受尊重的职业

□舒圣祥
据新华社报道，为了排上“绿

色通道”，有人 4 时就来排队，普通
群众预约业务有的要排到一周之
后。不仅如此，还有中介人员现场
500 元出售指定日期的预约名额
……这是 8 月 30 日国务院第八督
查组在黑龙江省大庆市房屋产权
市场龙南交易中心看到的现象。

这可不是大庆市的个别现象，
而具有相当的普遍性。办房产证的地方，以
及办车牌的地方，似乎更容易出现排长队的
现象。一套房子、一辆车子，是普通家庭最

重要的家庭财产，想去政府部门办个证，手续
却异常复杂，程序繁琐无比。搞不清套路的
人，得白跑很多趟，甚至根本不知从何办起，
只能求助于在现场游走的收费中介。

为什么会出现这种现象？地方相关
部门当然可以有各种解释，听上去似乎也
很合理，苦衷很多。问题在于，那些服务
效能更高、服务意识更强的地方，往往就
做得更好，虽然业务量还要多得多，也未
必出现大庆这种现象，群众办事更方便，
满意度也更高。

所以，督查组说的很对，群众办证难，
反映出一些部门服务意识不强，告知不

够，“慢作为”甚至不作为。黑中介在大厅
中卖号，则属于监督管理不到位，不排除
有人与黑中介有勾结，需要严查到底。

随着“放管服”改革不断深入，很多地
方早就意识到，优化营商环境就是提高核
心竞争力。地方竞争落实到政府层面，就
是营商环境的全面比拼。如果能够意识
到这些，新闻中的那些现象，自然是不能
容许的。

增强服务意识，提高政府效能，不能总
等着国务院督查组来曝光。既然业务办理
不能满足群众需求，能不能进一步简化办
事环节，规范申请材料，压缩办理期限，推

广一站式服务？如果因为房地产市场变
化，导致办事群众激增，能不能适时迅速调
整，优化岗位设置，增设服务窗口，充实登
记人员？此外，推动“互联网+不动产登
记”，通过网上申请、同城通办、快递领证、
自助查询等便民举措，也能提高服务效能。

在某些行政服务领域，办证难、办证慢
已是老生常谈。关键是，对于办事群众排长
队不能无动于衷，对于黑中介泛滥更不能默
许纵容。不仅被督查组曝光的大庆相关部
门需要严肃整改，查处黑中介背后可能存在
的权钱交易问题；其他地方如果存在类似现
象，也得举一反三、自查自纠。

群众办证难不能等着督查组来曝光焦
点
评
论

□罗志华
根 据 我 国 现 行 药 品

管理制度，处方药必须在
医师开具处方单后方可
购买，且互联网平台禁止
销售处方药。然而，近日
有网友反映，部分电商平
台依然在售卖处方药，患
者在不提供处方的情况
下仍然可以购买处方药。

很多人希望网售处方
药能够迅速解禁，解禁之
后，民众不仅可以很方便
地在网上购买处方药，而
且药价也有望下降。电

商模式在其他领域取得的成功，
有望复制到处方 药 销 售 领 域 。
但实体药店不愿意网售处方药
解禁，这样会影响到他们的处
方 药 销 量 ，几 次 网 售 处方药欲
解禁又作罢，都可以看到实体连
锁药店出面游说的影子，正是因
为解禁触及了他们的利益。

如果网售处方药的需求长
期得不到满足，必然会自寻出
路，打擦边球网售处方药将会变
得越来越常见。且随着远程会
诊和医联体等诊疗模式的普及，
合法的处方药流动也可能走互
联网渠道，而同属于处方药和非
处方药的“双跨药”越来越多，这
样一来，处方药是否网售、网售
的是不是处方药，界线已变得越
来越模糊，导致表面的禁售之
下，越来越多的处方药仍在走网售渠道，
光禁止已很难解决问题。

要想促使网售处方药早日解禁，就要
先营造良好的外部条件。医院开具电子
处方后，再就近去药店取药，医院与药店
信息互联模式并不涉及网售处方药的核
心问题，不应归为网售处方药范畴。此
外，处方从哪里来、电子处方的认证、使用
范围、传输模式，处方开具和药品配送如
何衔接、药品质量怎么管控、药品不良反
应和伤害事件如何定性和划分责任等，都
要有明确的规则。

外部条件具备后，在实际操作中，还
应通过循序渐进等方式，确保网售处方药
的质量与安全。解禁的药品种类应先少后
多、逐渐扩容，开始应先以少数常见药和慢
病药为主，等积累一些经验之后，再视情况
扩大范围。在药品配送方面，不妨先将配
送权交给实体药品配送企业和连锁药店，
实行线上线下联运的模式，等配送模式基
本成熟后，才考虑降低准入门槛。

网售处方药如何解禁？它涉及到互
联网和医药领域等多方面的问题，既需要
较强的技术支撑，更需要有先进的管理手
段。解禁网售处方药既等不起，也不能操
之过急。惟有如此，才能踩准解禁的节
奏，使其尽快成为现实。
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