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身边

3月2日，在
第 58 个学雷锋
活 动 日 来 临 之
际，国网丹凤县
供 电 公 司 组 织
共 产 党 员 服 务
队开展“3·5 学
雷锋、献热血”
志愿服务活动，
用 实 际 行 动 弘
扬雷锋精神。

刘振兴 摄

本报讯（李涛）近日，省机
械冶金建材工会党支部召开
2020年度组织生活会。

会上，省机械冶金建材工
会党支部书记谭小荣通报了
2020年党支部工作以及查摆
出的问题，对自己工作中存
在的不足进行检视剖析，党
员对支部工作进行了评议。
全体党员对照合格党员标
准、入党誓词和身边先进典
型，深刻查找在政治、思想、
学习、工作、能力、作风等方
面存在的问题和不足，认真
开展了批评与自我批评，并
提出下一步的努力方向和整
改措施，达到了预期目的。

据悉，省机械冶金建材工
会在此次组织生活会前召开
专门会议安排部署，通过集体
学习和个人自学，深入学习贯

彻习近平新时代中国特色社会主义思想，对
照党章党规，认真检视问题，结合工作实际，
建立问题清单，广泛征求意见建议，为开好
这次党支部组织生活会奠定了基础。
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本报讯（石喻涵 王雯静）
随着天气的变暖，春季时令
蔬菜也在悄然上架。最近，
一条“上海香椿卖到 90元一
斤”的话题冲上了微博热搜，
截至3月3日，话题阅读量突
破 1.8亿。笔者来到建国门

综合市场蔬菜区了解到，西安的香椿价
格在40元左右一斤。

笔者在市场中转了一圈发现，只有4
家蔬菜摊位出售香椿。扎成小捆的深褐
色香椿与其他绿色蔬菜形成了鲜明的对
比。不少路过的市民看到后，纷纷询问
价格，不过问的多，买的少。

据蔬菜摊主介绍，现在出售的香椿
都是从南方大棚里种植的，其保鲜难度
大且进价偏贵，所以也不敢多进。“最近

香椿刚上市，有人来买但销量远不及其
它蔬菜，到 4月份天气暖和后，本地的露
天香椿大量上市以后，价格就会降下来，
按往年的行情差不多10元左右一斤。”蔬
菜摊主董玉珍说。

不少市民反映香椿价格偏贵，也不
是家中常吃的蔬菜，所以不会成为买菜
时的首选蔬菜。家住金泘沱的张女士
说：“香椿看着挺新鲜，但 40元钱的价格
目前还是接受不了，等过段时间价格能
下来点，不到20元钱还能接受。”

即使价格偏贵，但对于香椿爱好者
而言，时令蔬菜就是为了尝鲜，尝一口

“春天的味道”。“40元一斤有点小贵，上
了年纪的人大多会买四季都有的蔬菜，
年轻人可能会图个新鲜买点尝尝。”家住
友谊路的杨常革说。
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时令蔬菜上架 香椿40元一斤
一年之计在于春。按理说

春季往往都是温暖的，可是也
存在着春寒料峭、乍暖还寒的
时候。古有俗语“二月休把棉
衣撇，三月还有梨花雪”，“春
捂”其实是从古时候传承下来
的一种养生之道。

“春捂”指的是在春季气温
刚转暖时，不要过早脱掉棉
衣，使身体产热散热的调节与
冬季的环境温度处于相对的
平衡状态。初春时节乍暖还
寒温差大，如果过早减衣，身
体会难以适应，导致抵抗力下
降。同时，春天气候多变，容
易诱发流行性感冒等。

一 般 日
平均气温在
10 摄 氏 度 以 下
时，就需要捂。
不要气温暂时升
高，就马上脱掉

冬装，等气温稳定以后确实暖
和了，再慢慢减衣服。人体下
半部血液循环比上半部差，易
受风寒侵袭，故“寒多自下而
生”，因此春季穿衣还应注意
下厚上薄，不要过早穿露出
脚踝、脚面的船鞋，防止寒自
脚下生。

一般情况下，立春后最
短也要捂 1-2 周。气温回升
后，得再捂 7天左右，体弱者、
小孩、体质偏寒者或高龄老人
得捂14天以上，而体热者可以
少捂几天。“春捂”的程度应以
自身感觉温暖不出汗为宜。一
般来说，15摄氏度是春捂的临
界，温度超过 15摄氏度时，即
使是老人、孩子也可脱掉厚厚

的衣服了，以防捂过头。适当的户
外锻炼，如太极拳、踏青爬山等运
动量不大的健身活动，能有效地
增强机体免疫力。 （蔡蕴琦）
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截至 3月 3日，在我国已经有四款疫
苗被附条件批准上市。其中有两款是来
自国药集团中国生物，而最新获批的两
款，除了陈薇院士的腺病毒载体疫苗，另
外一个就是国药集团最新获批上市的疫
苗。这款疫苗与之前的有不同吗？除了
灭活疫苗、腺病毒载体疫苗，我们还会有
新的技术路线的疫苗问世吗？

为何还要再生产一款新冠疫苗

国药集团中国生物董事长杨晓明介
绍，国药集团在去年研发初期设定了灭活
疫苗工艺路线，同时设定中国生物北京、
武汉两个生物制品研究所并行开发，就是
为了确保能够及时研发出来，能够量产、
上市，这是一种“双保险”的做法。

是否存在竞争关系 接种者该怎么选

从目前全球新冠疫情对疫苗的需求
来看，还是供应少于需求。按照国药中国

生物布局的两条生产线的产能，争取2021
年全年能生产超过 10亿剂次。从这个角
度来讲是供求有所平衡，但对全球抗疫来
说，疫苗是远远不够的。

杨晓明表示，从工艺路线来说，两款
疫苗都是病毒灭活疫苗，从临床一期、二
期、三期所获得的临床数据来说，它们两
个都达到了国家药监局的要求。一是有
效性。从三期临床数据得出的保护率来
看，一个达到了 79.34%，一个是达到了
72.51%，都好于世界卫生组织要求的大于
50%的保护率。二是中和抗体阳转率。
两款疫苗都接近 100%，从重症保护率来
说也能达到 100%。所以从有效性、安全
性数据来说，这两款疫苗在选择上应该是
不分伯仲。

接种半年以上者是否需要接种第三针

按紧急使用和上市批准的免疫程
序，两针接种间隔是 21天到 28天，两针

间隔以后的数据是半年有效。根据现在
所观察到的情况来看，没有半年以后要
再加强第三针的说法。

接下来，要等更详细的数据出来以后
才能知晓是否要加强，持久性怎么样，这
个数据期待三期临床更完整的数据。

灭活疫苗对变异新冠病毒是否有效

新冠疫苗对变异毒株有没有作用？
现在英国、南非的变异毒株比较有代表
性，对疫苗的有效性提出了严峻的挑战。

国药集团用二期临床、三期临床血
清，也就是灭活疫苗免疫以后的血清进
行了国内和国外的，包括英国、南非毒
株，十来株的交叉中和试验，结果显示
疫苗对包括英国和南非这两个突变株
能够中和，对国内分离到的将近十来株
病毒也能进行有效中和，说明灭活疫苗
免疫对到现在为止遇到的突变毒株都
是有效的。

18岁以下人群何时能接种新冠疫苗

新冠病毒的易感人群是全年龄段的，
疫苗的预防最好也是全年龄段。但国药
集团在进行临床一二三期试验时，为了安
全起见，先做 18到 59岁，所以 18到 59岁
的数据出来得最早，其次是 60岁以上的，
再其次是17岁以下3岁以上，分不同年龄
段来进行。所以在紧急使用时，批准的是
18到59岁这个年龄段。

而去年 12 月 30 日上市的北京所疫
苗，2 月 25 日上市的武汉所疫苗，上市
的说明书里适应的年龄段是大于 18
岁，即包括 60 岁以上的所有年龄段都
可以使用。

至于3至 17 岁年龄段，临床研究数
据已经做完了，整理以后要尽快提交
给国家药监局，待国家药监局按照规
范审核以后会同意 3 至 17 岁年龄段的
人群使用。 据央视新闻客户端

对变异新冠病毒是否有效 接种者该怎么选择

带你了解国药新疫苗新在何处

本报讯（记者 赵院刚）3
月 2日，记者从西安市发改委获
悉，3月 1日，随着中华西路-安
谷路站区间右线盾构机刀盘缓
缓启动，西安地铁 1号线三期首
台盾构机顺利始发，标志着该工
程正式进入盾构施工阶段。

地铁 1号线三期工程西起
咸阳秦都高铁站，东至沣河森林
公园站，线路全长10.61公里，沿
彩虹二路及世纪大道敷设，均为

地下线，共设车站7座，换乘站4
座。该项目的建设对连接西安、
咸阳和西咸新区主城区快速通
道，优化城市布局结构，加快社
会经济快速发展意义重大。

截至目前，地铁 1号线三期
工程全线已有 7座车站进入围
护结构施工。其中，4座车站进
入主体结构施工阶段，1个暗挖
区间正在进行初支施工、1个明
挖区间正在进行围护结构施工。

西安地铁1号线三期首台盾构机始发

打车已然成为我
们不可或缺的出行方
式。但是，生活中也
会碰到这些现象：手
机软件显示行程预
估价格 30元，到了目
的地发现实际上是

40 元；早高峰叫车，等了很久最终被取
消；苹果手机和非苹果手机用户使用同
款软件到距离相同的地方，苹果手机用
户的打车费更贵？

以上这些情况到底是真的吗？
现在，复旦大学管理学院的孙金云副

教授和他的团队在5个城市，花费5万元，
打车 800多次得出了一份确切的报告，确
定了这件事。

预测价格不准、出行高峰叫不到车、不
同手机存在价格差等一系列问题，难道只
是机器算法带来的？谁应该对此事负责？

算法“粗暴”涉嫌“杀熟”

大数据时代，我们生活中的绝大多数
行为都会被大数据捕捉和收集。但惊人
的数据总量让人工方式进行数据甄别、整
合变得不现实，这时就需要机器来帮忙，
靠算法来提高效率。

资深安全技术专家、“白帽黑客”、漫
雾科技创始人余弦介绍说，人们会把算法

简单理解为“人工智能”，但它和人类的
思维、行为相比还是有非常大的差距。
虽然在不远的未来，算法会有更精准的
表现以及更好的应用场景，但当下算法
有时还是比较“粗暴”的。

算法“粗暴”是指其不精确性，甚至
表现出较大的随机性。比如有人误操作
进入求职网站并停留片刻，随后短视频
网站给此人推送“如何处理好工作关
系”，购物网站推荐“办公桌上最好养的
绿植”，网页上的漂浮广告也都和求职有
关。一系列经过计算的推送，都建立在
一次偶发性的误操作上。

算法“粗暴”的另一个表现是可能被
利用。比如，算法可能会帮助企业“杀
熟”，还可能会帮助企业“看人叫价”。

教授打车800余次

复旦大学管理学院的孙金云副教授
和他的团队在北京、上海、深圳、成都和
重庆 5座城市，以不同距离，工作日早晚
高峰、日间非高峰和晚间非高峰 4个时
间段进行了分层抽样调查。

孙金云副教授表示，本次调查一共采
样 821个样本。其中，苹果手机样本占比
1/3，安卓手机占比 2/3，和现实生活中苹
果、安卓手机的占比基本一致。

他的团队在测试中点选某平台“一键

呼叫多频道”选项，选取 233个样本进行
调查，结果发现苹果手机“被舒适”的比例
比非苹果手机高，这无疑需要苹果手机用
户支付更多的费用。

除了“被舒适”，苹果手机用户的优
惠福利也被打了折。研究数据表明，苹
果手机用户一次打车结束后平均能获
得 2.07元的优惠，非苹果用户的平均优
惠是 4.12元。除了绝对金额外，优惠折
扣比也同样支持此研究结果。

价格究竟怎样确定

平台是如何来区分用户，制定不同的
服务价格和优惠标准呢？

每一个消费者都有不同的支付敏
感性，但对企业来讲，其产品的定价策
略一般分为 4 种：其一是成本加成定
价法，在产品成本上增加一部分盈利；
其二是竞争定价法，根据市场上同类
竞争商品定价；其三是价值定价法，让
产品的价格反映产品的实际价值；其
四是个性化定价法，指针对同一件商
品，为不同的顾客提供不同零售价的
定价策略。

其中，个性化定价法能够使企业获
得最高的收益。但是孙金云副教授表
示，也正是这种做法存在着歧视用户的
嫌疑。

打破垄断从“扬招”做起

有消费者向网约车平台投诉：为什
么同一距离我打车贵，别人就便宜；为什
么我打车等待得久，别人等待的时间就
短？平台方的回复是“这是你的个人感
觉”或者“这可能是系统判断上的问
题”。其实后面的潜台词就是：反正就
这，爱用不用！

面对消费者，平台为什么有这样的胆
量？因为可选项越来越少，因为打车习惯
已经养成。

现在，我们应该反思的是：当我们需
要打车时，拿出手机点击某款固定的打车
软件，是否真的经济划算，且效率最高？

孙金云副教授的实验里其实有一项
“扬招”（扬手招车）专项测试。结果显示：除
北京外，“扬招”是各城市打车最快的首选。

所以打车时我们不妨突破思维定式，
多考虑几个途径。

孙金云副教授呼吁大家，打车时能
用多个平台就尽量不要用单一平台，能
不使用打车软件就不用。努力形成打车
多元生态，延缓独家垄断时代的到来。
长期使用一个平台，得到的福利最少；换
一个软件，可能会收到更多优惠券。

平台有自己的算法，我们要有对策算
法的方法。 据央广总台中国之声

预测价格不准、出行高峰叫不到车、不同手机存在价
格差等一系列问题，难道只是机器算法带来的？

复旦教授打车调研报告：手机越贵打车越贵


